
 

お問合 
申込先 

 

※切り取らずこのまま FAX して下さい。 

申込み 

５０名（※先着順）       １１月２３日(金) 定 員                  申込〆切 

 

講 師 

会 場 

講 師 

 

 

 
日 時 

３０年１１月２７日(火)   

 

事業所名  業種 建設・製造・卸・小売・サービス・飲食・その他 

所在地  電話番号  

受講者 
 

受講者   

【個人情報の利用目的について】本申込書で得ました個人情報につきましては、本講座の運営及び、情報提供以外の目的のためには使用致しません。 

袋井市新屋 1-2-1 URL. http://www.fukuroi-cci.or.jp/  MAIL. fkcci@fukuroi-cci.or.jp 

袋井商工会議所 中小企業相談所 

☞ 

モノが売れない時代に 

11.27開催 『売上アップセミナー』 受講申込書（担当：清水） 

袋井商工会議所 ３階 第１・２研修室 

１４：００～１６：３０ 

下記の申込書に必要事項をご記入の上、ＦＡＸにてお申込み下さい。 

消費税軽減税率対策窓口相談等事業 

TEL.０５３８-４２-６１５１ FAX.０５３８-４２-９８７１ 

 

【講師プロフォール】 

１９５５年１１月生まれ。北海道出身。

全国の東急ハンズや百貨店などで、１０

年以上に亘って通算２４００回に及ぶ店

舗訪問回数を経て、購買心理学、経済心

理学等をベースとした独自の販売技術を

あみ出す。実際にその現場から数々のヒ

ット商品やブームを作り出し、小売業界

で「売上創造人」「セールスクリエーター」

として有名になる。自らプロデュースし

た富岡シルク製品「サボン・デ・シフォ

ン」シリーズは東急ハンズ部門別売上

No.1 を記録更新中。 

河瀬
か わ せ

 和幸
かずゆき

 氏 
平成 

開 催 

㈱カワセ・クリエイティブ・カンパニーず 代表取締役 河瀬和幸氏 

 

売れる商品の 
魅力とは? 

【主催】 袋井商工会議所 

あ
の
完
売
王
が
登
壇
！ 

小売業界においては『完売王』、『売上創造人』、『セールスクリエイター』等、

数々の異名を持つ河瀬和幸氏をお招きし、軽減税率制度の説明を交えながら、

売上アップのためのテクニックを学びます。『完売王・河瀬和幸氏』が１０年以上

に亘り培ってきた、製品のこだわりや魅力をどのように消費者に伝え、販売に結

びつけるのか等のノウハウやテクニックを、皆様にわかりやすくお伝えします。 

２０１９年１０月に予定されている消費税１０％への引き上げ後には、消費者の購

買意欲の落ち込みが懸念されます。消費マインドを刺激するテクニックを学ん

で売上対策をしましょう。 

受講料 

か
ん
ば
い
お
う 


